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MOBILE ANWENDUNGEN
IM SAP-UMFELD.
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“Um die Attomatisierting der Prozesskreislaufe umzu-

“setzen; treibfidie’ Geschaftsfihrung gemeinsam mit den
Fachabteiltingen die Digitalisierung voran. Auf diese
Weise werden sie die Vorteile von innovativen Tech-
nologien wie kiinstlicher Intelligenz und Predictive Ana-
lytics unmittelbar in geschéftlichen Nutzen wandeln.
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TITEL  SAP und die digitale Fabrik - schlanke Apps fiir effiziente Prozesse
Der Ort, an dem sich digitale Kopfe treffen
KNOW-HOW  Berechtigungsmigration von SAP ECC nach SAP S/4HANA

SRANCHEN  Hochkomplexe, arbeitsteilige Prozesse in einer Losung




BRANCHEN — HIGHTECH-, ELEKTRONIKINDUSTRIE, LUFT- UND RAUMFAHRT

l Kosten- und Angebotsprozess

Integration der Herstellkosten-
kalkulation in SAP

Bei Denios werden variantenreiche Produkte und Systeme zur Gefahrstofflagerung oder zur Luft- und Reini-
gungstechnik effizient und transparent mit , Orbis Product Cost Calculator” auf einer einheitlichen Datenbasis
kalkuliert. Die beim Wechsel auf SAP S/4HANA nétigen Anpassungen waren schnell erledigt

Von Dr. Andreas Schaffry*

hemieunfille mit schwer-
wiegenden Konsequenzen

fur die Umwelt und damit

fur die Gesundheit oder gar
das Leben von Menschen ereignen sich
immer wieder. Eines der schwersten Un-
gliicke dieser Art geschah im Jahr 1986,
als giftiges Loschwasser in den Rhein ge-
langte und ein massenhaftes Fischster-
ben verursachte. Im gleichen Jahr grin-
dete Helmut Dennig die Denios AG, die
sich auf die Entwicklung und Herstellung
von Raumsystemen fir die sichere und
gesetzeskonforme Lagerung von Ge-
fahrstoffen, ihr Handling, und auf Sicher-
heit am Arbeitsplatz sowie betrieblichen

*Dr. Andreas Schaffry, freiberuflicher IT-
Fachjournalist fiir digitale und klassische
Medien aus Weyarn.
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Umweltschutz spezialisiert hat. Damit
die Gruppe ihre Position am Markt aus-
bauen kann, sind Lésungen und Services
sowie stdndige Innovationen in Bezug
auf die Produkte — Stichwort Industrie-
4.0-Konnektivitdt — unerlasslich.
Genauso groBe Bedeutung haben IT-ge-
stiitzte, standortiibergreifend harmoni-
sierte und effiziente Geschaftsprozesse
in allen Bereichen. Ein wichtiger Baustein
in der Geschifts- und IT-Strategie ist
der Einsatz von SAP-Software. Seit der
System Conversion von SAP ECC auf
SAP S/4HANA Anfang 2020 profitiert
das Unternehmen von den Vorziigen
der Echtzeit-ERP-Suite.

Tausende Varianten IT-gestitzt
kalkulieren

Zur Abbildung spezieller Prozessanfor-
derungen nutzt der Spezialist fir das
Handling und die Lagerung von Gefahr-
stoffen auBerdem SAP-basierte Add-

ons. Fur die Herstellkostenkalkulation
im Bereich Engineered Solutions, der
Raumsysteme zur Gefahrstofflagerung,
Thermotechnik und Anlagen zur Luft-
und Reinigungstechnik entwickelt und
herstellt, ist das der , Orbis Product Cost
Calculator (PCC)". Mit dieser Losung
fuhrt der Hersteller Kalkulationen trans-
parent und effizient auf Basis einheit-
licher und aktueller Daten durch. Dieses
Add-on, das bereits unter SAP ECC im
Einsatz war, wird seit dem Umstieg auch
in SAP S/4HANA mit Erfolg genutzt. Der
Systemwechsel des Add-ons gestaltete
sich sehr einfach: Die notwendigen An-
passungen fiir den Betrieb auf SAP 5/4-
HANA waren innerhalb weniger Minu-
ten erledigt.

,Die IT-gestiitzte und standardisierte
Kalkulation ersetzt ein umstandliches
und aufwendiges Hin-und-her-Kopie-
ren von Daten zwischen Microsoft Excel
und SAP. Aus diesem Grund kénnen wir
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Bildqueile: Denios AG r e

Die Denios Unternehmensgruppe aus Bad Oeynhausen verfiigt iiber sechs Ferti-
gungsstandorte und 25 Niederlassungen in Europa, China und den USA und erzielte
2018 mit rund 950 Beschdftigten einen Umsatz von mehr als 190 Millionen Euro.

Angebotsanfragen deutlich schneller
beantworten. Da wir Gefahrstofflager
und Raumsysteme gemiBR Kunden-
wunsch fertigen und fir jedes Produkt
tausende Varianten zur Wahl stehen, ist
das ein geschdftskritischer Faktor”, sagt
Boris Masuch, SAP-Berater Vertrieb bei
Denios. Die verfligbaren Produktvarian-
ten unterscheiden sich zum Beispiel in
Bezug auf die GroRe, die Tiiren, die
Innenausstattung, die Klima- und L{f-
tungsanlage oder die Sprache des
Schaltplans. Die Verwaltung der Stan-
dardvarianten erfolgt wie zuvor in
SAP ECC und jetzt auch in SAP S/4-
HANA in der Variantenkonfiguration
(LO-VC), die der Nicht-Standardvarian-
ten im Orbis PCC,

Kalkulationen wiederverwenden

Da die Kostenkalkulation nahtlos in SAP
integriert ist, erlaubt sie den direkten
Echtzeitzugriff auf die erforderlichen Da-
ten unter anderem aus dem LO-VC: auf
Stiicklisten, Arbeitsplédne und allen voran
auf das hinterlegte Produkt- und Be-
ziehungswissen. Dank der dynamischen
Suchhilfe lassen sich hier erstellte, ge-
sicherte Kalkulationen anhand der dort
hinterlegten Merkmale und Auspragun-
gen fir ein Gefahrstofflager rasch auf-
finden. ,Da wir Kalkulationen zwar indi-
viduell erstellen, dabei aber haufig auf
vorhandene Merkmalsvarianten zuriick-
greifen kdnnen, ist das ein groRes Plus”,
so Masuch.

Jede erstellte Kalkulation werde zusam-
men mit den dazugehdrigen Daten in
der SAP-Software abgelegt und kann
daher wiederverwendet werden. , Das
ist ebenfalls ein unschatzbarer Vorteil.
So kénnen wir erworbenes Know-how
flr die technische Umsetzung spezieller
Anforderungen nutzen und Kalkulatio-
nen fUr Folgeauftrage oder vergleichbare
Projekte mit deutlich weniger Aufwand
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erstellen als bislang”, erldutert Masuch.
Anderungen oder Abweichungen bei
den einzelnen Kalkulationsversionen
lieBen sich mit dem Kalkulationsver-
gleich einfach und schnell nachvollzie-
hen. Denios fertigt bestimmte neue Bau-
teile aus wirtschaftlichen Griinden erst
nach der Erteilung des Auftrags. Da es fiir
diese Teile in der SAP-Software noch kei-
ne Materialnummer gibt, wird im LO-VC
ein Platzhalter mit Schatzpreis angelegt
und fir die Kalkulation in dem Add-on
genutzt - ein weiterer Pluspunkt. So-
bald der endgtiltige Materialpreis in SAP
eingespeist ist, wird der Dummy durch
den korrekten Eintrag ersetzt.

Verbesserungen im Angebots-
prozess

» Durch den Einsatz der Kostenkalkulation
verkirzt sich die Durchlaufzeit deutlich.
Wir kénnen im gleichen Zeitraum mehr
Kalkulationen erstellen als vorher und An-
gebotsanfragen von Kunden schneller
beantworten. Auch die Kommunikation
zwischen dem Engineering, das die Kal-
kulation erstellt, und dem Vertrieb, der
den Verkaufspreis ermittelt, hat sich sptir-
bar verbessert. Alles in allem bedeutet
das eine deutliche Verbesserung im An-
gebotsprozess”, verdeutlicht Masuch. In
der Praxis funktioniert das wie folgt: Um
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ein Angebot fiir ein Gefahrstofflager
oder ein Raumsystem zu erstellen, wird
das Produkt wo immer mdglich zunichst
im LO-VC konfiguriert. Weichen die
Kundenanforderungen dagegen zu stark
ab, greift man auf bereits konstruierte
Modelle auBerhalb der Variantenkonfi-
guration zurlick und verwendet sie. Falls
notig, wird ein Modell auch von Grund
auf neu erstellt. Das Ergebnis der Konfi-
guration, inklusive Stiicklistenstruktur
und Angebotspositionen samt Zuschli-
gen, steht den Endanwendern aus dem
Engineering direkt im Orbis PCC zur Ver-
flgung. Materialpreise kénnen bei Be-
darf dort jederzeit gedndert werden.
Nach Abschluss der Kalkulation werden
relevante Angebotspositionen und Kopf-
daten aus dem Add-on in eine spezielle
Excel-Lésung exportiert. Sie dient dem
Vertrieb einzig dazu, den Verkaufspreis
festzulegen und den Deckungsbeitrag
zu ermitteln, erlaubt aber keine Ande-
rung an den Berechnungen selbst. Die
technisch hochkomplexen und daher de-
taillierten Angebote werden aus prakti-
schen Griinden gegenwirtig ebenfalls
noch auBerhalb von SAP S/4HANA in
einer Office-Anwendung erstellt,

Angebote kiinftig per Knopfdruck
Die Implementierung inklusive der Um-
setzung individueller Anforderungen wie
der dynamischen Suchhilfe nach Merk-
malen und Ausprdgungen ging ziigig
vonstatten.

«Wir bringen mehr Effizienz und Trans-
parenz in die Herstellkostenkalkulation
und machen zugleich einen weiteren
Schritt zur Vereinheitlichung unserer IT-
Landschaft”, so das positive Fazit von
Masuch. Und es geht weiter: Fiir die Zu-
kunft ist ein Rollout des Add-ons in alle
Tochtergesellschaften geplant, die sich
davon konkreten Nutzen versprechen.
Auf lange Sicht soll es zudem méglich
sein, aus dem Add-on heraus Angebote
per Knopfdruck zu erzeugen und Auf-
trage automatisch anzulegen. (ch) @

Boris Masuch, SAP-Berater Vertrieb bei Denios:

+ Flr jedes Produkt stehen tausende Varianten zur
Wahl. Mit der neuen Kostenkalkulation hat sich
die Kommunikation zwischen dem Engineering,
das die Kalkulation erstellt, und dem Vertrieb, der
den Verkaufspreis ermittelt, spiirbar verbessert.
Auch deshalb ist die in das SAP-System integrierte,
IT-gestiitzte und standardisierte Kalkulation fiir
uns geschdftskritisch. *
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